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Ref. 1636-Gerente comercial para Semillero Multinacional.  

  

Para importante Semillero Multinacional, en plena etapa de expansión, seleccionaremos un 

profesional para desempeñarse como Gerente Comercial. El principal objetivo de su función, 

será incrementar las Ventas de las líneas de semillas de la empresa, desarrollando y 

ampliando la red de distribuidores y vendedores en el interior del país. Dentro de sus tareas se 

destacan: a ) nombrar, apoyar y motivar a la fuerza de Ventas y Representantes Comerciales 

que el semillero tiene por todo el país, b ) ampliar la red de Distribución en las zonas donde el 

semillero está ingresando con sus productos, c ) implementar programas de desarrollo y 

fidelización de su marca, d ) incrementar las ventas y el posicionamiento a nivel regional. La 

persona a seleccionar deberá tener una sólida experiencia comercial en el rubro semillas, 

adquirida idealmente en semilleros de primera línea, contando con una amplia cartera de 

clientes. Es excluyente para acceder a esta posición, contar con experiencia comprobada 

manejando fuerzas de ventas a nivel país. Además de ser una persona muy dinámica y 

proactiva en la búsqueda de nuevas opciones de negocios, deberá poseer un gran nivel de 

autonomía y criterios comerciales como para ampliar sus vinculaciones y contactos personales 

a nivel país. Deberá atender personalmente las cuentas claves del semillero. Reportará 

directamente a la gerencia general, interactuando cercanamente con las áreas de investigación 

y desarrollo y administración y finanzas.  

Orientamos nuestra búsqueda a una profesional Ingeniero Agrónomo o de carreras afines, 

mayor de 35 años, con sólidos conocimientos del mercado de semillas híbridas y de soja, 

con reconocida trayectoria profesional, con marcadas condiciones de conductor y motivador de 

equipos de ventas, y una muy destacada capacidad de establecer relaciones interpersonales 

duraderas tanto interna como externamente.. Será un verdadero plus, contar con estudios de 

posgrado en una de las siguientes disciplinas: Administración, Comercialización, Master en 

Agronegocios, MBA. poseyendo un nivel medio de inglés. El lugar de residencia será en la 

ciudad de BA o zonas aledañas.  

  

  

Los interesados nos pueden enviar su cv en formato word al mail: 

busquedas@agrositio.com, indicando en el asunto del mail Ref.1636 

  

   

 


